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nladécadadelosarios 90,

las empresas ganaderas

fueron afectadas en su
competitividad por el control por
parte del Estado de la tasa de
cambio.

A mediados de 2002, cuando
se produjo la ultima macro de-
valuacion, lacompetitividad per-
dida en la década anterior, se re-
cuperd bruscamente. En € afio
2003, laimportante mejoraen los
preciosinternacionalesdelacar-
nevacuna, asociadaalayamen-
cionada recuperacion de lacom-
petitividad, se conjugaron para
que el gercicio 2003-2004 mos-
trararesultados econdémicos muy
favorables a niveles dificiles de
recordar en los dltimos 30 afios.
Se asociaron en este gjercicio
buenos precios de los productos
y tasa de cambio favorable.

Por otra parte lainformacién
originada a partir del reciente-
mente cerrado gjercicio 2004-
2005 del Programade Monitoreo
de Empresas Ganaderas del Ins-
tituto Plan Agropecuario, mues-
tragques bien losresultados eco-
nomicos alcanzados por las em-
presas presentan una gran simi-
litud con el gjercicio anterior, se
verifica un preocupante incre-
mento sostenido de | os costos de

§ ¥ AGROECONOMIA

Los productos
ganaderos y su

capacidad de
compra

produccion luego del piso alcan-
zado en 2002-2003.

Asimismoenestegerciciose
verificod una caida del valor del
délar del orden del 13,8 % me-
dido en pesos uruguayos y una
inflacion del 4,4 % (medidaatra-
vés del IPC).

Frente a ésta realidad, nos
pareceinteresante analizar como
ha sido, en primer lugar, la evo-
lucion en los dltimos afos de los
precios de los productos (novi-
llo, terneroy lanavell6n) en mo-
neda corriente pero también en
moneda constantey laevolucion
de su capacidad de compra fren-
te a algunos insumos utilizados
en los procesos productivos co-
rrespondientes.

Si analizamoslagréfical, se
observa claramente que tanto el
precio del kilogramo de novillo
como €l de ternero medidos en
doélares corrientes, viene mos-
trando una tendencia creciente
desde el afo 2002, estando en
valoresmuy cercanos alos maxi-
mos de toda la serie, alcanzados
en el afo 1998; en tanto el pre-
cio de lalana muestraimportan-
tes variaciones a lo largo de la
serie, y unacaidamuy importante
en los Ultimos 3 afos en valores
corrientes.

Pero muy diferente eslaevo-
lucién delosmismos, si laanali-
zamos en moneda constante, en
este caso en pesos de junio de
2005.

Grafica 1. Evolucién del precio de novillo, ternero y vellén en

délares corrientes (1990 — 2005).
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Fuente: Instituto Plan Agropecuario en

base a ACG y CMPP
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Gréfica 2. Evolucion del precio de novillo, ternero
y vellén en pesos constantes (junio 2005) (1990 —
2005).
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Fuente: Instituto Plan Agropecuario en base a INE, ACG
y CMPP

Laevolucién de los precios expresados en mo-
neda constante (pesosjunio 2005), muestraparael
kg. denovilloy deternero, en el afio 2005, valores
altos (novillo) o muy altos (ternero) con respecto a
todala serie; pero lo que hace un llamado de aten-
cion es que a pesar de esa situacion favorable, los
valores de 2005, son inferiores alos registrados €l
afo anterior, quebrando latendencia creciente que
se venia verificando desde 2002.

El comportamiento del precio delalanavellon,
muestraal igual que envalorescorrientes, unabrus-
ca caida en los ultimos dos g ercicios; pero igual-
mente si analizamos toda la serie, € Ultimo valor
alcanzado es mayor alacas totalidad de los valo-
res antes registrados.

En sintesis, se verifica, en el dltimo gercicio,
una caida de los precios en valores reales, a pesar
del importante incremento que sufren en valores
corrientes|os productos vacunos. Esta situacion, a
pesar de aln estar en valores muy razonables, per-
judica las expectativas y complica las decisiones
deinversion.

Analicemos ahora, la capacidad de compra de
los productos con respecto a algunos insumos de
uso generalizado.
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Gréfica 3. Capacidad de compra de salario rural
mensual del novillo, ternero y vellén (1990 — 2005).
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Fuente: Instituto Plan Agropecuario en base a INE, ACG
y CMPP.

Lagréfica3 nos permite visualizar como laca
pacidad de comprade salario rural mensual delos
tres productos analizados, esta en una muy buena
posicién. La posicion actual es de las mejores ob-
servadas en los Ultimos 15 afos; esto significaque
se necesita una menor cantidad de producto para
“comprar” lamismacantidad de mano de obra. Pero
si nos detenemos en laevol ucién de ésta capacidad
de compraen € Ultimo afio, vemos en éste Ultimo
gjercicio, un quiebre de la tendencia decreciente,
es decir se necesita mas producto (kg. de novillo,
kg. deternero o kg. devellén) en 2005 que en 2004
para adquirir la misma cantidad de mano de obra,
apesar delos muy buenos precios delos productos
vacunos, podemos afirmar entonces que la mano
de obra en éste ltimo afio se haencarecido en tér-
minos relativos.

Cuadro 1. Capacidad de compra de salario rural
mensual del novillo, ternero y vellén (2003-2005).

Afo Novillo gordo Ternero Lana vellon
(k) (kg) (k)
2003 72 63 18.5
2004 70 62 23
2005 86 82 38

Fuente: Instituto Plan Agropecuario en base a INE, ACG
y CMPP

Si analizamos la capacidad de compracon res-
pecto al gasoil, alo largo de los tltimos 15 afios,
comparando con lo observado en relacién alamano
de obra, se visualiza unarelativa estabilidad en la
capacidad de compradelos productos, aungue con
ciertas oscilaciones. Pero el comportamiento para



los Ultimos g ercicios es en términos generales si-
milar a verificado con lamano de obra; €l gas oil
se encarecio en términos relativos.

Para el caso de lalana vellon, la capacidad de
compra se ve mas deteriorada debido a la impor-
tante caida del precio que experimenta ésta fibra.

Gréfica 4. Evolucién de la capacidad de compra
de gas oil (100 Its.) del novillo, ternero y vellén (1990
—2005).
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Fuente: Instituto Plan Agropecuario en base a MGAP-
Diea.

Cuadro 2. Evolucion de la capacidad de compra
de gas oil (100 lIts.) del novillo, ternero y vellon
(2003-2005).

Afo Novillo gordo Ternero Lanavellén
(kg) (kg) (kg)
2003 73 64 19
2004 75 66 24
2005 80 77 36

Fuente: Instituto Plan Agropecuario en base a MGAP-
Diea

Ensintesis, esvalido el mismo comentario para
ambos insumos, a pesar de los buenos precios de

los productos vacunos, estos insumos, de uso ge-
neralizado en las empresas ganaderas, se encare-
cen en términos rel ativos.

Veamos que esta sucediendo con respecto a la
implantacién de una hectarea de pradera conven-
cional, con la capacidad de compra del novillo y
del ternero.

Cuadro 3. Equivalencia de una ha. de pradera en
Kg novillo y de ternero (2000-2005).

Afio Novillo gordo (kgs) Ternero (kg)

2001 282 240
2002 325 256
2003 246 216
2004 194 172
2005 180 172

Fuente: Instituto Plan Agropecuario

En el cuadro 3, podemos observar como con
relacion a éste activo directamente productivo, la
capacidad de compra de ambos productos, luego
deunvalor en 2002 muy desfavorable, se haincre-
mentado estando actual mente en una posi cién muy
favorabley delas mejores de los Ultimos afios. No
obstante, ésta favorable relacion no se ha visto
acompafiada por la recuperacion de la superficie
de pastoreo mejorada total (DICOSE).

Por dltimo, nos parece importante también ana-
lizar la capacidad de compra de |os productos res-
pecto a una canasta de consumo familiar. Todos
sabemos |o importante que son “los costos fami-
liares’ en las empresas ganaderas del pais.

Grafica 5. Evolucién de la capacidad de compra
de canasta familiar mensual del novillo, ternero y
vellén (1990 — 2005).
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Fuente: Instituto Plan Agropecuario en base a Blsqueda,
ACG y CMPP
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Lagréfica 5 nos permite visualizar, medido en
kg. de producto necesarios para comprar una ca-
nastafamiliar mensual, lo desfavorable quefue esa
situaci 6n durantetodaladécadadelos afios 90 (atra-
so cambiario), sobretodo en kilos de novillo y ki-
los de ternero. A partir del afio 2001, la situacion
cambiaradicalmente y cadavez se necesitaba me-

nos producto paralacomprade esa canastade con-
sumo familiar. Pero esa tendencia tiene solamente
un escaso periodo de permanencia, y nuevamente
en éste Ultimo gjercicio, presentaun comportamien-
to creciente. En este Ultimo gjercicio € “costo fa-
miliar” se encarecio mas de un 5% en kilos de novi-
llo, 14% enkilosdeterneroy 45% enkilosdevell6n.

Cuadro 4. Evolucién de la capacidad de compra del Ingreso Neto (US$/ha) de empresas ganaderas .

2001-02
Ingreso Neto (US$/ha)6,1 18.9
Lts. Gas Qil 16
Rollo Alambre 0.14
Kg. Superfosfato 48
% Canasta Fliar. 0.7

Fuente: Programa de Monitoreo de Empresas Ganaderas,

En e mismo sentido, en el cuadro 4, andliza
mos €l Ingreso Neto (promedio) en délares por ha
obtenido por las empresas participantes del Pro-
grama de Monitoreo de Empresas Ganaderas, y se
observa en valores corrientes un incremento im-
portante del mismo desde el gercicio 2001-02 a
g ercicio 2004-05, habiéndose multiplicado por més
de 4. A pesar de ese importantisimo crecimiento,
la capacidad de compra del Ingreso Neto, si bien
semantiene en valoresfavorables, desciende en éste
ultimo ejercicio con respecto a gercicio anterior.

Esto se explica por un mayor incremento del
precio delosinsumos o del valor delacanastafami-
liar: € ingreso neto pi erde capacidad de compra
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2002-03 2003-04 2004-05
24.7 26
38 40 31
0.44 0.44 0.40
142 152 144
2.3 2.8 2.4

Instituto Plan Agropecuario; DIEA; BUSQUEDA.

No se debe interpretar esto como que estemos
enfrentando aun escenario como el delos afios 90;
lo quelainformacién analizada estaindicando (sal-
Vo para €l caso de las praderas con respecto a los
productos vacunos), es un encarecimiento tanto de
losinsumos como del “costo familiar” en términos
de producto.

Este escenario actual sin dudas afectalacom-
petitividad de las empresas del sector, no gene-
ra buenas expectativas y agrega mayor incerti-
dumbre que enlentece, o més aln, frena las de-
cisiones de inversién necesarias para sostener el
nivel de actividad que viene mostrando el sec-
tor.




